
感想ありがとうございました！



ビジネス業界の 
「理想」と「現実」





アフィリエイト報酬で 
マイホーム獲得



世界中に家族（ファミリー） 
が出来る

• ノマドワーカーが流行っている。 

•



自己実現を飽きるまでヤる



メンターと一生の思い出も



しかし厳しい現実が 
立ちはだかる…



情報発信ビジネスの全体像



　やることが多すぎる
• 例えば「ビジネスで稼ぐ」ために必要なスキルは、 

• 知識を学ぶ、SEOを学ぶ、サーバーと契約する、ドメインを取得する、ワードプレス
を作る、サイトデザインを作る、記事を書く、売るものを決める、ツールで記事を改
善する、Twitterを開始する、Youtubeを開始する、独自コンテンツを作る、DRMを
学ぶ、アップセルを作る、ダウンセル、フロントエンド、バックエンド、クロスセル、
毎日更新、実績がないと稼げない説、パソコン操作… 

• 「結局どれから開始すればいいの？」という状態が続き、時間だけが流れてしまう。



なぜ、多くの人が結果を 
出すことができないのか？

• 前回の動画より引用 

• 成果が出ていない人は 「能力」が低いわけではなく 「優先順位（重要度）付け」が 
間違っているということだった。 

• つまり「人生」でも「ビジネス」でも「優先順位づけ」がなくて混乱している人は、
求める結果を出すことが難しい。 
ex)うんこが詰まったのトイレをどう処理するか？



「優先順位（フォーカスポイント）」
について 

過去の偉人はどう考えたのか



偉人の思考：その1 
ティモシーフェリス

Q：もし仮に、あなたが心臓発作になってしまい、 
週に2時間しかビジネスができないとしたら、何だけをするか？



偉人の思考：その2 
イシューから始めよ

今、目の前にある問題を「解決する方法（ノウハウ）を足す」前に 
「どの問題（イシュー）が重要か見極めること」が重要である。　 

多くの人間は「目の前に問題」に対応するだけで、本質的な問題を特定すらできていない。 
ex)車のエンジンランプが点灯している！さあどうする？



偉人の思考：その3 
エッセンシャル思考

非エッセンシャル思考・・・よくすることは、何かを付け加えること 
エッセンシャル思考・・・よくすることは、何かを削ること



僕たちがやりがちなミス



作業時間・ノウハウを 
増やせばいいのか？

• では数十、数百、数千といったように、「記事数」や「SNSの投稿」「動画数」を歯
を食いしばって毎日発信すれば結果は出るのか？ 

• それとも「とりあえずインプットします」を毎日続けた結果、うまくいく未来イメー
ジがあるのか？ 

• というと僕は「その努力は報われない」と断言できる。



理由は簡単
• これまで僕たちは「1000回以上のシャンプー」をするが、べつに達人レベルのシャ
ンプーは出来ない。

• むしろ、プロの美容師からすれば、頭皮にダメージを与えるような「悪いクセ」が習
慣になっている可能性すらある。 

• つまり「正しいビジネスの優先順位（実行手順）」を知らない限り、悪い癖が毎日の
ように積み上がった結果、現状認識がぐちゃぐちゃになり、更に短期的なノウハウを
購入してしまう。



逆に…
• 今あなたがこれまで「情報発信のやり方」「稼ぐノウハウ」「SNS攻略」について何
万円、万十万円、数ヶ月以上も学んでいるにも関わらず、周りの人間がビックリする
ような結果が出ていないなら危険。

• 今すぐ一度その情報収拾をストップした方が賢明である。 

• 理由は「正しいビジネスフォーム（全体像とフォーカスポイント）」ではない「間
違ったフォーム」の癖がついてしまっている可能性が高いから。



バスケットボール界のレジェンド 
”マイケルジョーダン”

• 「たとえば、毎日8時間シュートの練習をしたとしよう。もし、この場合、間違った
技術で練習を続けていたとしたら、間違った技術でシュートする名人になるだけだ」

https://ja.wikipedia.org/wiki/%E3%83%9E%E3%82%A4%E3%82%B1%E3%83%AB%E3%83%BB%E3%82%B8%E3%83%A7%E3%83%BC%E3%83%80%E3%83%B3#/media/%E3%83%95%E3%82%A1%E3%82%A4%E3%83%AB:Jordan_by_Lipofsky_16577.jpgより引⽤



あなたの心の声は？
• あなたの今の延長線上のままでは、「ビジネス」で臨む結果を出すことが難しいこと
を、誰よりもあなたの心の声が知っているのでは？ 

• 「本当に今の延長線上に理想の未来があるのか？」と自分に聞いてみてほしい。 

• 解決のためには「正しいフォーム（何にフォーカスすべきか）」を知る必要がある。



ビジネスにおける 
優先順位（フォーカスポイント） 

とは何か？



個人ビジネスの 
フォーカスポイント



「中小企業庁（日本の行政機関のひとつ。中小企業の育成、 
発展に関する事務などを所管する経済産業省の外局）」のデータ



食えない個人起業家たち
• 中小企業庁のデータを参考にすると、以下のような確率で倒産するらしい。 
設立1年：80％、 
設立5年：90％、 
設立10年：97％ 

• 更に１年以内に80％以上の会社が倒産する本当の理由は「成約する見込み客を集め
るスキルを持っていないから」これが第一にして最大の理由。言葉を変えると、「必
要な人を集めるスキル」がないから、何も先に進まない。



アフィリエイト経験者も…
• アフィリエイトとは？問題を持っている人と、問題を解決できる人をマッチングさせ
るビジネスモデルである。これを1人で行うのが「情報発信」である。 

• 「集客」が8割の原因で潰れる。そもそもどんな人を集めたいか？が不明確であるか
ら会社が倒産していく。 

• ブログもTwitterもfacebookもYoutubeの情報発信者を見ても、全くこの優先順位を
理解できていないと感じる。適当にやって偶然うまくいっても、3年以内に沈む。



なぜ集客が出来ないのか？



ビジネスをスタートしたら 
最初に必ずヤること

• 「ビジネスをしたいが、何から開始していいのか？」が不明確な状態である。 

• ビジネス＝問題解決である。ならば、そもそも「情報発信で集めたいお客さん」が曖
昧なまま進めている時点で無理ゲー。 
ex)恋人がいない童貞が結婚指輪を買う？ 

• 「情報発信で集めたいお客さん」＝「あなたがどんな人の問題を解決できるか？」自
分のアイデアやアングルなどではなく、お客さんの問題解決がレバレッジポイントで
ある。



経営の父 
「ドラッカー5つの質問」

• 第１の質問：われわれの使命は何か？ 

• 第２の質問：われわれの顧客は誰か？ 

• 第３の質問：顧客の価値は何か？ 

• 第４の質問：われわれの成果は何か？ 

• 第５の質問：われわれの計画は何か？



僕流にアレンジすると...



まずは「過去の自分」と 
同じ人を救っていく

• 選択肢1：過去の自分をターゲットにする（※一番簡単）。 

• 選択肢2：これまでのお客さんで一番理想的な人をターゲットにする。 

• 選択肢３：0の人は「どんな人と関わりたいか？」を決める。



選択肢1~3を 
全て満たすためには？



レビューブログですべて解決



レビューとは何か？
• 自分が見てきた有名人・もの・場所・教材・活動を共有し、それについての見解をブ
ログ、Youtube等でレビューしていく方法論。 

• その結果、「既にお金と時間を使ってその問題を解決したい人（過去の自分の問題と
同じ悩みを持っている人）」が検索エンジンから集められ、自分が問題解決しやすい
人のみが集まってくる。 

• まだその悩みについてお金と時間を投資した経験がない人を集めても、成約しいづら
い。0→1は難しいが、1→10は簡単。



これがレビュー記事



なぜレビューなのか？

• 過去、あなたが見てきたものの「レビュー記事」を書けば、Yahoo!やGoogle検索
エンジン経由で自分のブログ記事に訪問してくる。 

• つまり「過去の自分と同じような状況の人」を集めることが出来る。 

• そしてその記事記事の最後で、他人もしくは自分の何かしらを紹介していくことで、
レビュー記事から収益化することが出来る。



僕のブログ実例：1



僕のブログ実例：2



どうやってマネタイズするの？

• もうすでに自分の商品（コーチング、コンサル、商材）がある人はレビュー記事から
そこに誘導すればいい。 

• まだない場合は「アフィリエイト」だったり「その他マネタイズ（※あとで記載）」
をしていく。



メルマガ配信スタンド「Myasp」のレビュー記事 
https://yaaaaaaachi.com/archives/1580 



ネットビジネス大百科2のレビュー記事 
https://yaaaaaaachi.com/archives/2890 



タナカミノルさんののレビュー記事 
https://yaaaaaaachi.com/archives/2216 



まだ自分の商品もなく、 
アフィリエイトする商品も 

ない場合は…



山口祐樹の初月利100万円
• 僕もレビュー記事を書いて、過去の自分と似たような人がお問い合わせをしてきて、
そこで先輩のアフィリエイトコンサルティングを売っていた。 

• 先輩の100万円のコンサルを僕が紹介して売ったら3割もらっていた（しかもコンサ
ルを学びながらできた）。 

• 1週間に1度、一人紹介できるだけで30万円×4回＝120万円の報酬があった。毎日
一人通話するだけ。



当時の作業プロセス
• （1）レビュー記事を書く 

• （2）レビュー記事内で先輩のコンサルを紹介する 

• （3）レビュー記事経由で売れると高額報酬が入る



だから…
• 自分は「お客さんを集める」というレバレッジポイント（優先順位トップ）だけに集
中し、あとの問題解決は他の人に任せていくイメージを持つ。 

• 細かい話はこの後の動画で詳しく話していく。



情報発信の全体像（※復習）



全部を一気にやるから
混乱する



なぜ、成果が出続けるのか
• 他の人は「一気に全部をやる」というプロセスを推奨している。 

• しかし、現実的にはそれは難しいことは一目瞭然であるし、誰よりも僕たちはその事
実を実体験している。 

• だから今回あなたには問題解決は他人に任せて、あなたは問題を持っている人を集め
るために必要なものを全て用意した、僕の「ビジネススクール」を開催することに決
めた！



0から始めるレビューブログ  
”0-review（ゼロレビュー）”  

を開講します！



0-reviewシステムの一部

「レビューブログの作り方」＋「0-reviewシステム」のビジネススクール





アフィリエイト報酬で 
マイホーム獲得



世界中に家族（ファミリー） 
が出来る

• ノマドワーカーが流行っている。 

•



自己実現を飽きるまでヤる



メンターと一生の思い出も



詳細はまた後日…



ありがとうございました！


